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Nous contacter

AAB Communication France AAB Communication USA
Global Marketing Intelligence Global Marketing Intelligence

Département Marketing Marketing Business Center. Inc.

16 Place venddme - 75001 Paris 410 Park Avenue, 15th Floor
Tél: +33 1 53 45 28 65 New York, NY 10022
staff@aabcommunication.com USA

www.aabcommunication.fr www.aabcommunication.com
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\Vous souhaitez intégrer 100% MoneyBack Garenteed |
le telemarketing a votre Satisfait ou remboursé

Avec I'option 100 % MoneyBack garanteed

: i, . Seul AAB Communication, leader du
d |S DOS |t|f d e p rOS peCt | O n ' télémarketing peut vous en promettre autant :
Vous avez 3 jJOUIS pour tester et évaluer

nos résultats a l'occasion de votre

V premiére commande.
Satisfait nous continuons, insatisfait nous
A vous remboursons les frais de campagne™.

AAB

Des facilites de paiement !

Vous souhaitez échelonner le paiement
de votre campagne de télé prospection ?
Régler a votre rythme, vous avez la pos-
sibilité de financer votre campagne en
plusieurs mensualités.

Prospecter,
Vendre, Fidéliser

Exemples :

Colt de la campagne 1¢"Versement 4x Mensualités

100 % MoneyBack
Y Garanteed Renseignements : 0153 45 28 65

Conditions générales de ventes

AAB Communication propose, pour une premiére campagne de télémarketing commandée par le Client, une
option MoneyBack. Dans le cadre de cette option, AAB Communication facture au Client lors de la
commande un montant égal au cot fixe de mise en place de la campagne tel que défini dans I'offre, qui doit
étre réglé au moins sept jours calendaires avant le début de la campagne, sauf si le Client a opté pour le
paiement par prélévement.

Résolument opérationnel
et pragmatique

Ce montant reste acquis a AAB Communication en cas de résiliation de la commande par le Client. Au soir
du troisieme jour de la campagne, le Client peut choisir d’arréter la campagne de télémarketing, en fonction
d’un certain nombre de critéres objectifs qui sont déterminés dans I'Offre, au moyen d’une notification écrite
envoyée par fax ou par e-mail a AAB Communication. Dans un tel cas, le Client n’est pas facturé des frais de
campagne, et s’engage a n’utiliser aucun des leads qui lui auront été communiqués pendant les trois premiers
jours de campagne, sauf accord contraire des parties et en contrepartie d’un montant forfaitaire a définir.

S JOoUrsS pournous faire confiance - Resolument opérationnel et pragmatique - Prospecter, Vendre, Fidé
3 jours pour nous faire confiance - Résolument opérationnel et pragmatique - Prospecter, Vendre, Fidé

*Hors frais de mise en place




